Praparation Workshops: «Wie entstehen Preise? Wer schiitzt mich vor zu hohen Preisen?»

Zielgruppe: Letzte Klassenstufe der Sekundarstufe 1 (9. Klasse in der Deutschschweiz)
Unterrichtsfach: Wirtschaft, Arbeit, Haushalt (WAH) oder Aquivalent
Zeitbedarf: 3 Lektionen

Lehrplanbezug:

WAH 2.1 — Die Schiilerinnen und Schiller kénnen Prinzipien der Marktwirtschaft aufzeigen

Bestandteile:

Prasentation (ppt — roter Faden)

Spiel «Wettbewerb erleben»

DN~

Info-Film zu Monopol und Marktmacht

Lernziele: 1. Verstehen, wie Preise entstehen:
e  SuS konnen erklaren, wie Angebot und Nachfrage den Preis beeinflussen.
e SuS wissen, welche Dinge den Preis verandern kénnen.
2. Besser einkaufen:
e SuS wissen, was sie fur gute Kaufentscheidungen tun kénnen.
e SuS kennen Mdglichkeiten, um Preisarger zu vermeiden.
3. Marktformen kennen:
e SuS verstehen, dass Preise je nach Marktsituation entstehen und fur Konsumentinnen und Konsumenten je nach Situation fair,
aber auch problematisch sein kdnnen.
e SuS kennen ein Merkmal, wodurch sich Wettbewerbs-, Monopolmarkte und Markte mit Marktmacht unterscheiden.
e SuS kénnen erklaren, in welcher Situation sie sich wie vor Preisarger schitzen kdnnen.
4. Die Rolle des Staates verstehen:
e SuS wissen, wann sich der Staat in die Preisbildung einmischt und wann nicht.
Workshop Gruppenarbeit (inkl. Prasentation der Ergebnisse am Ende)
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Fall B: ohne Auswahlmaéglichkeiten.

5. Place Mat zur Frage: Wie schiitzt du dich vor zu hohen Preisen? Fall A: Bei Auswahimdglichkeiten,

Material: Flipchart-Blatt (fiir jede Gruppe ein Blatt)
Papier im A4-Format (fir jede Gruppe ein Blatt)

Material:

Bereitgestelltes Begrissungsvideo: In Prasentation eingebettet.
Gruppenarbeit: 8 Aufgabenblatter + Lésungsblatt, PDF
Spiel: Spielanleitung fur Lehrperson, Kauf-, Verkaufskarten & Preisschilder, PDF

Info-Film: In Prasentation eingebettet.

Ablauf des Workshops:
LUKAS Modell Element Bereitgestelltes Material Geschatzte
Dauer:
Grusswort Bundesrat Guy Parmelin — Folie 2 Video > Min.

. . Prasentation — Folien 3-4 .
Konfrontation Folien 3-4 t Lektion 1
onfrontation Fotien - Lernziele und Eisbrecher-Fragen PP extion

Ankindigung Gruppenarbeit — Folie 4 Lektion 1
. ; Prasentation — Folien 5 — 12 .
Erarbeitung Folien 5 — 12 _ Wie entstehen Preise ppt Lektion 1
- Erklarung Angebot und Nachfrage
Vertiefung Folien 13 — 16 Spiel «Wettbewerb erleben» — Folien 13 — 16 opt Lektion 2
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- Spielregeln Kaufkarten
Verkaufskarten
Preisschilder
Spielanleitung fur Lehrpersonen
- . Prasentation — Folien 17 — 18 .
Ubung Folien 17 -18 - Wie Preisarger bei Wettbewerb vermieden werden kann ppt Lektion 2
- Wer hilft bei Preisarger bei Wettbewerb
Infofilm — Folie 19 Video Lektion 2
- Erklarung Monopol und Marktmacht inkl. Unterschiede (3 Min.)
Synthese Folie 20, Place Place Mat = Folie 20 | . Flipchart und A4 (Anzahl = Anzahl | Lektion 2
Mat - Schutz vor hohen Preisen bei: Gruppen)
A) Wettbewerb und B) Monopol PP
Prasentation — Folie 21-27 t Lektion 3
- Monopole und marktmachtige Unternehmen PP
- Rolle des Staates
- Aufgabe und Kontakt Preistiberwacher
Gruppengrbe!t — Folie 28 (Ergebnisprasentation mundlich Lektion 3
- Einteilen der Gruppen N
. . I . anhand der ausgefullten
- 8 verschiedene Kauf-Falle (Gruppenarbeitsblatter verteilen) Gruppenarbeitsbltter)
- Lernevaluation anhand von 3 bzw. 4 Multiple-Choice-Fragen PP
(Differenzieren: Die Aufgabe ‘TV-Sport-Abo’ ist fiir eine schulisch starke Losungsblatt
Gruppe geeignet)
Transfer Folie 29-30 Prasentation — Folie 29-30 = ppt Lektion 3
- Zusammenfassung Preiswissen
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